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;Pondra fin el G20 a la pelea entre Trump
vy Xi? Los expertos muestran serias dudas
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, en principio, el sabado

Parece cada vez mas improbable que Estados Unidos vy China alcancen un
acuerdo amistoso para poner fin a su actual conflicto comercial, por lo
menos en el corto plazo, y ya no digamos en el encuentro (si es que
finalmente se produce) que los presidentes Donald Trump y Xi Jinping
tienen previsto celebrar en la ciudad japonesa de Osaka, en el marco de la
cumbre del G20. Los expertos se muestran bastante escépticos sobre la
posibilidad de que esa cita sirva realmente para cambiar las cosas en un
tablero politico que se complica por momentos.

Neil Dwane, estratega global de la gestora Allianz Global Investors
contempla varias razones por las que los lideres de Estados Unidos v
China deberian evitar dar pasos atras en su disputa comercial. Primero,
porque el aumento de los aranceles estadounidenses a las importaciones
puede acabar teniendo un impacto en la inflacion, lo que podria obligar
a la Reserva Federal a subir los tipos, apreciando el dolar estadounidense
v "golpeando las expectativas de crecimiento de los Estados Unidos”.
Trump lograria lo contrario de aquello por lo que ha venido peleando ylo
que le ha llevado incluso a atacar abiertamente a Jerome Powell.

El uso del délar como un arma econdmica puede hacer que la moneda se
fortalezca en el corto plazo; esto podria socavar su atractivo comoe la
moneda de reserva mundial en un horizonte mas a largo plazo. China, por
su parte, podria tomar represalias con una politica de "no comprar a
Estados Unidos™, lo que tendria un impacto negativo en los beneficios
empresariales durante las proximas déecadas v negaria el acceso de las
empresas estadounidenses a cadenas de suministro clave con base en
China. Los expertos consultados ven ademas probable que los paises de
todo el mundo se vean presionados para tomar partido por alguna de las
partes en disputa, lo que se traducird a su vez en un mundo cada vez mas
polarizado.



Lejos de disiparse, la incertidumbre aumenta v lo hace con un problema
anadido. "Es probable que otros factores, como las nuevas sanciones
contra Iran v las tensiones geopoliticas en general, echen lefia al fuego v
contrarresten cualquier alivio en el frente comercial", asegura Agnieszka
Gehringer, analista senior del instituto aleman Flossbach von Storch.
Desde su punto de vista, un acuerdo comercial deberia garantizar una paz
duradera para lograr un cambio en las expectativas econdmicas.

Ademas, tampoco esta claro hasta qué punto el gobierno chinovaa
querer cooperar en un pacto que respalde los resultados en las encuestas
de Trump, que se enfrenta a la reeleccidn a las presidenciales en
noviembre del afio préoximo. "Después de todo, las guerras comerciales
pueden no ser tan faciles de ganar como cree el presidente Trump",
sentencia.

El juego "politico’

Asiv anivel politico, el presidente Trump no tiene incentivos para hacer
un trato con Xi en este momento. "Ser duro con China" puede ser una
buena estrategia politica, explica Esty Dwek, responsable de Estrategia
de Mercado de la gestora francesa Natixis IM. Con las acciones
estadounidenses cerca de maximos histdricos, la economia de Estados
Unidos afin so0lida v el tono relajado de 1a Reserva Federal, el coste para
Trump sigue siendo pequetio, explica.

Del mismo modo, entiende que el presidente Xi puede darse el lujo de ser
paciente y seguir aprobando estimulos a la economia china para
ayudarle a sobrellevar algunos de los efectos de la guerra comercial. Lo
que en ningin caso puede permitirse es dar a entender que estd cerrando
un trato en el gque inicamente su pais hace concesiones.

El acuerdo es poco probable también para los expertos del banco suizo
Julius Baer. La rivalidad entre las dos potencias en el ambito tecnologico
es el motivo principal por el que ain observan un riesgo en torno al £0%
de que se produzca una escalada en las tensiones entre ambos. Seria un
escenario de verdadera guerra comercial, con mas aranceles "punitivos"
v sanciones adicionales. El impacto negativo seria mas dificil de digerir
en este escenario adverso.

Por ello David Kohl, responsable de 1a Estrategia en Divisas de la entidad
daria por bueno un acuerdo para reanudar las conversaciones v que
Washington pospusiese el alza de tasas a los productos chinos que ain
no han sido gravados al 25% (alrededor de 300.000 millones de dolares).
En ese caso habria una reaccion positiva en el mercado de valores
impulsada por las acciones de las firmas de componentes para
automoviles, las empresas dedicadas al lujo y por las tecnologicas, Las
compariias de materiales e industriales también podrian beneficiarse.



Los mercados celebrarian que China v EEUU alcanzasen un acuerdo, algo
que podria suceder de cara mas a medio plazo. Lo tomarian como algo
positivo incluso aunque se mantengan las tensiones entre ambos paises
como parte de una estrategia geopolitica mds profunda y a largo plazo,
afiaden los expertos de la gestora francesa Amundi.

Es una opinion similar a la que expresa Juan J. Fernandez-Figares,
responsable de Analisis de EifiES8eRrities. En su opinion si finalmente
ambos paises muestran su disposicion a seguir negociando, en el corto
plazo los mercados de valores van a reaccionar de forma positiva ya que
la incertidumbre que esta generando este tema se reduciria
sustancialmente, al quedar aparcado hasta finales de afio.



